5’ Precifica

@ Caso de Sucesso

Como aTerra Zoo cresceu ate
10% suas vendas investindo

em inteligencia comercial
com a Precifica
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Resultados

M Oa 10%

Crescimento em Vendas

terraZ00

‘A plataforma tem sido essencial para nos
manter competitivos e conquistar mercado. Em
uma escalade 1a10 para o impacto no crescimento
das vendas, sem duvida, a Precificae 10."

Joao Nogueira
Analista de Pricing da Terra Zoo



Cenario Atual do Setor

O mercado pet brasileiro € hoje 0 3° maior
do mundo. Em 2025, deve movimentar mais

de R$ 60 bilhoes.

Esse desenvolvimento vem acompanhado
de novos desafios;

—— Margens pressionadas;
—— Alta competicao;

—— Consumidores cada vez mais exigentes.
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Com mais de 40 anos de histoéria, a Terra Zoo
consolidou seu home no mercado pet como
uma referéncia no Norte e Nordeste do Brasil.

Mas crescimento solido exige mais do que

tr2cicéo: exige inteligéncia de negdcios.
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O novo consumidor busca experiencias
multicanais. Ele busca preco, experiéncia
e conflanga — ao mesmo tempo.

Empresas que seguem operando

por intuicao estao ficando para tras.

A Terra Zoo entendeu esse novo cenario
e fez uma escolha estrategica:

Transformar a inteligéncia comercial
em vantagem competitiva.
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Com o apoio da solucao de
Inteligencia de Mercado da
Precifica, a Terra Zoo:

@ =struturou um mapeamento continuo
do mercado;

—quilibrou o mix de vendas, atraindo
clientes e preservando margens;

©

Alcancou um crescimento de
5% a 10% nas vendas;
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Em um mercado que cresce rapido,
quem apenas reage, perde espaco.

Quem aposta em inteligéncia,
constroi vantagem real.
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Estamos prontos para levar
sua empresa ao proximo nivel.

Confira o case completo

em hosso site!




